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¿Cuáles son las metodologías que emplea Emprendemos Juntos?

La Metodología por Proyectos (MpP) es un enfoque pedagógico innovador que se
caracteriza por la participación activa de los estudiantes en el proceso de aprendizaje. En
lugar de recibir conocimientos de manera pasiva, los estudiantes se convierten en
protagonistas de su propio aprendizaje, trabajando en proyectos reales que les permiten
desarrollar habilidades y conocimientos relevantes para el emprendimiento y la vida real.

La MpP se convierte en una herramienta poderosa para fomentar el espíritu emprendedor
y la responsabilidad social en los estudiantes. 

La MpP en Emprendemos Juntos se desarrolla generalmente en las siguientes etapas:

La combinación de la MpP con los principios y valores del programa Emprendemos
Juntos crea una experiencia de aprendizaje integral que prepara a los jóvenes para
afrontar los retos del siglo XXI y contribuir al desarrollo sostenible de su sociedad.

La Metodología por Proyectos: Un enfoque innovador.
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MAPA EMPRENDEDOR

¿Cuáles son las metodologías que emplea Emprendemos Juntos?

Las metodologías ágiles son un conjunto de enfoques para la gestión de proyectos que se
caracterizan por su flexibilidad, adaptabilidad y enfoque en el valor. A diferencia de las
metodologías tradicionales, que suelen ser más rígidas y estructuradas, las metodologías
ágiles se basan en ciclos cortos de desarrollo e iteración, permitiendo una mayor
adaptación a los cambios y una entrega más rápida de valor al cliente.

Para Emprendemos Juntos, las metodologías ágiles son una herramienta poderosa para
fomentar el emprendimiento y la innovación en los estudiantes. En el enfoque ágil para
el desarrollo de proyectos de emprendimiento, los estudiantes pueden:

Validar ideas rápidamente
Adaptarse a los cambios.
Priorizar las necesidades del cliente.
Reducir el tiempo de desarrollo.
Mejorar la comunicación y el trabajo en equipo.

Las Metodología Ágiles: Un enfoque innovador.

Es una herramienta poderosa
para fomentar el
emprendimiento económico o
social y la innovación. Al adoptar
un enfoque centrado en el
usuario para el desarrollo de
proyectos de emprendimiento.

Es una metodología que se basa
en la creación de un Producto
Mínimo Viable (MVP) para
validar ideas de negocio de
manera rápida y económica.
Promueve la acción temprana, la
experimentación constante y la
adaptación a los comentarios de
los clientes.

Es una herramienta poderosa
para visualizar y desarrollar
modelos de negocio de manera
clara, concisa y efectiva:
Desarrollar ideas de negocio,
Validar hipótesis, Comunicar
ideas de negocio, Adaptar
modelos de negocio.

EMPATÍA CREATIVA VALIDACIÓN RÁPIDA

DESIGN THINKING LEAN STARTUP LEAN CANVAS

Es una herramienta
indispensable para cualquier
emprendedor que quiera tener
éxito.
Es un documento para  plasmar
nuestras ideas, objetivos y
estrategias para hacer crecer el
negocio.

MAPA EMPRENDEDOR

PLAN DE
NEGOCIOS
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¿Cuáles son las metodologías que emplea Emprendemos Juntos?

Design Thinking es una metodología innovadora que se centra en la comprensión profunda
de las necesidades y problemas de los usuarios para desarrollar soluciones creativas y
efectivas. Design Thinking se basa en la empatía, la creatividad y la colaboración para
generar soluciones que sean tanto deseables como viables.

Para Emprendemos Juntos, el Design Thinking es una herramienta poderosa para
fomentar el emprendimiento económico o social y la innovación. Con un enfoque
centrado en el usuario para el desarrollo de proyectos de emprendimiento, los
estudiantes pueden:

Comprender a fondo las necesidades y problemas de las personas a las que quieren
ayudar.
Generar ideas creativas e innovadoras.
Desarrollar prototipos y probar soluciones.
Crear soluciones que sean tanto deseables como viables.

Design Thinking: Un enfoque centrado en el usuario.

2. DEFINIR

1. EMPATIZAR 3. IDEAR

4. PROTOTIPAR5. EVALUAR

CONTEXTO FORMA

Educación para el Trabajo |23



¿Cuáles son las metodologías que emplea Emprendemos Juntos?

Lean Startup es una metodología de desarrollo de negocios que se basa en la creación de
un Producto Mínimo Viable (MVP) para validar ideas de negocio de manera rápida y
económica. Lean Startup promueve la acción temprana, la experimentación constante y la
adaptación a los comentarios de los clientes.

Lean Startup es una herramienta poderosa para fomentar el emprendimiento y la
innovación. Al adoptar un enfoque Lean Startup para el desarrollo de proyectos de
emprendimiento, los estudiantes pueden:

Validar ideas de negocio de manera rápida y económica.
Obtener retroalimentación de los clientes desde las primeras etapas.
Adaptar el proyecto en función de los comentarios de los clientes.
Aprender de los errores y mejorar continuamente.

Lean Startup: Una validación rápida.

En esta etapa se crea un Producto
Mínimo Viable (MVP) con las

características esenciales para
probar tu hipótesis sobre el valor
que ofreces. Debe ser rápido y

rentable de desarrollar.

MEDIR

01

02

03

CONSTRUIR

Aquí se definen métricas clave
para medir el rendimiento del

MVP. Estas métricas te ayudarán a
evaluar si tu producto está

resolviendo el problema de los
clientes y si encaja en el mercado

APRENDER
Analiza los datos obtenidos al medir. ¿Los clientes
están usando tu producto? ¿Están satisfechos? ¿Las

métricas clave se están cumpliendo? Esta etapa se trata
de obtener perspectivas a partir de los resultados.
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¿Cuáles son las metodologías que emplea Emprendemos Juntos?

El Lienzo Lean Canvas es una herramienta que ayuda a visualizar y desarrollar modelos de
negocio de manera clara, concisa y efectiva. El Lienzo Lean Canvas se basa en nueve
bloques esenciales que capturan los aspectos clave de un negocio:

Lienzo Lean Canvas: Un mapa para emprendedores.

Solución: Describe tu producto o servicio
como la solución al problema que has
definido.

Segmento de clientes: Define a tu público
objetivo, sus características y
necesidades.

Problema: Define el problema o la
necesidad que tu producto o servicio va a
resolver para tus clientes.

04

05
Canales: Define cómo llegarás a tus clientes
y cómo les entregarás tu producto o
servicio.

01

02

03
Propuesta de valor única: Define por qué los
clientes deberían elegir tu producto o
servicio.

07

08

09

Métricas clave: Define las métricas que
usarás para medir el éxito de tu negocio.

Ventaja diferencial: Define qué ventaja
tienes sobre la competencia que te
permite tener éxito.

Estructura de Costos: Define los costos
asociados a la operación de tu negocio.

06
Flujos de ingresos: Define cómo generarás
ingresos a partir de tu producto o
servicio.

12 3
4

5

67

8

9

¿CÓMO? ¿QUÉ? ¿QUIÉN?

¿CUÁNTO?

PRODUCTO MERCADO
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